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RESUMEN EJECUTIVO 01
Descripción general de las herramientas y
estrategias necesarias para establecer una
presencia de marca sólida y profesional, lo que en
última instancia aumentará la confianza del cliente
e impulsará las ventas.

SITIO 02
Muestre los beneficios de un sitio web diseñado
profesionalmente para mostrar sus servicios y
generar credibilidad entre los clientes potenciales.

REDES SOCIALES 03
Cómo las plataformas de redes sociales presentan
una oportunidad para que One Travels se conecte
con su público objetivo, genere conciencia de
marca y fomente la participación del cliente.

OTRAS VENTURAS 04
Otros servicios que se pueden proporcionar,
incluida la optimización SEO, diseño de material
impreso, gestión, comunicaciones y otras
empresas.

PLAN DE ACCION 05
Los pasos en los que se acuerda e implementa un
servicio.



Área Clave Estrategia

Identidad de la
Marca

Garantice imágenes consistentes, como
logotipos y colores, en todos los canales

para lograr una imagen de marca memorable
y un reconocimiento.

Bilingüe
Acercarse

Emplee contenido en español e inglés para
transmitir mensajes de marca de manera

efectiva y ampliar la visibilidad y el atractivo
de la marca.

Marketing
Omnicanal

IImplemente una estrategia unificada en
todos los canales para lograr mensajes e

imágenes de marca consistentes, mejorando
el reconocimiento y la lealtad.

Resumen Ejecutivo
Hallazgos y Recomendaciones
Clave

El objetivo principal de esta propuesta es dotar a
Noe Travel de las herramientas y estrategias
necesarias para establecer una presencia de
marca sólida y profesional, lo que en última
instancia aumentará la confianza del cliente e
impulsará las ventas.

Descripción General

Se identificaron segmentos de mercado sin
explotar con potencial de rápido crecimiento.
Recomendación de invertir en investigación y
desarrollo de nuevas líneas de productos.

Incrementar la visibilidad y el reconocimiento de la marca entre las audiencias objetivo a
través de iniciativas estratégicas de marketing digital y campañas publicitarias.

Conocimiento de la Marca

Promueva la participación del cliente a través de reseñas en línea e interacciones en
las redes sociales para establecer credibilidad con nuevos clientes potenciales.

Compromiso con el Cliente

Metas y Objetivos

Estrategias Resumen Financiero

Cobra una tarifa base de £15 por hora, hasta un máximo
de 15 horas por semana. Los proyectos más grandes
pueden tener una tarifa fija previamente acordada o, en
algunas situaciones, se puede acordar una base de
comisión.

Impulse el crecimiento de los ingresos y amplíe la presencia en el mercado mediante la
implementación de estrategias efectivas de generación de leads y la exploración de
nuevas estrategias de marketing.

Crecimiento de Ventas y Expansión del Mercado



Desarrollo de Sitios Web
¿Por qué Wix?

Un sitio web bien diseñado sirve como una
herramienta crucial para mejorar la visibilidad de
la marca, brindar información a los clientes e
impulsar las ventas. Noe Travels puede
beneficiarse de un sitio web diseñado
profesionalmente para mostrar sus servicios y
generar credibilidad entre los clientes potenciales.

Descripción General

Wix proporciona una solución todo en uno para
administrar su negocio en línea, ofreciendo
herramientas para comercio electrónico,
programación de citas, gestión de clientes y más.
Con Wix, puedes optimizar las operaciones,
conectarte con los clientes e impulsar el crecimiento,
todo desde una plataforma centralizada.

Un sitio web bien diseñado transmitirá credibilidad y profesionalidad a los clientes
potenciales.

Presencia Profesional en Línea

Un sitio web proporciona accesibilidad para que los clientes accedan a la información
cómodamente, independientemente de las zonas horarias o del horario comercial.

Accesibilidad y Conveniencia

Ventajas

Las funciones interactivas, como formularios de reserva en línea, soporte por chat en vivo
y contenido informativo, pueden mejorar la participación y la satisfacción del cliente.

Compromiso del Cliente Mejorado



Ejemplo de Sitio Web

Creado para un cliente que lanza un pequeño negocio textil en la Isla de Man. Creé la plantilla y
luego educé al cliente sobre cómo cambiar y personalizar el sitio de forma independiente.

Obbree Isle of Man

www.obbree.co.uk

https://www.obbree.co.uk/


Ejemplo de Sitio Web

Creado apoyando una pequeña empresa de comercio electrónico dirigida a estudiantes y mujeres
jóvenes. Personalmente diseñé el logo, la marca y el contenido de las redes sociales, así como la
fotografía dirigida.

Zavica

https://zavicashop.wixsite.com/zavica

https://zavicashop.wixsite.com/zavica


Ejemplo de Sitio Web

Aún es un trabajo en progreso, estoy creando mi propio sitio web profesional para recomendar a
futuros clientes y empleadores mi propio portafolio, mostrando mi trabajo y mis logros.

Personal Portfolio



Redes Sociales
Plataformas Recomendadas

Aprovechar las plataformas de redes sociales
presenta una oportunidad para que Noe Travels se
conecte con su público objetivo, genere conciencia de
marca y fomente la participación del cliente. Puedo
proporcionar estrategias personalizadas de redes
sociales, creación de contenido e informes analíticos.
Tengo más de 3 años de experiencia en SMM.

Descripción General

LinkedIn para redes B2B y credibilidad de la
industria, Facebook para una amplia participación
del consumidor y promoción de servicios, e
Instagram para mostrar visualmente los servicios y
atraer a grupos demográficos más jóvenes, con
funciones adaptadas a los objetivos de marketing
y preferencias de la audiencia de Noe Travels.

Las redes sociales brindan un amplio alcance de audiencia, lo que permite aumentar la
visibilidad de la marca y atraer clientes potenciales a través de contenido atractivo y
publicidad dirigida.

Visibilidad de Marca Mejorada

Los canales de comunicación directa en las redes sociales permiten a Noe Travels
interactuar con los clientes en tiempo real, atendiendo consultas, brindando soporte y
solicitando comentarios.

Interacción Directa con el Cliente

Ventajas

Las funciones interactivas, como formularios de reserva en línea, soporte por chat en vivo
y contenido informativo, pueden mejorar la participación y la satisfacción del cliente.

Comercialización Rentable

Previous Experience



Otras Empresas

Diseño y producción de volantes, folletos y tarjetas de presentación.
Materiales Impresos

Desarrollo y ejecución de campañas de email marketing dirigidas.

Correo de Propaganda

Suministro de informes analíticos mensuales que detallan métricas de
desempeño para cualquier empresa.

Análisis e Informes Mensuales

Implementación de estrategias SEO para mejorar la visibilidad del sitio web en
Google.

SEO Mejoramiento

Administre canales de comunicación directa para interactuar con los clientes en
tiempo real, atendiendo consultas, brindando soporte y solicitando comentarios.

 Gestión y Comunicación

24/7 disponibilidad para atender cualquier necesidad, brindar cualquier
asesoramiento o apoyo en relación con el marketing y las comunicaciones.

Soporte, Asesoramiento y Consultoría



I M P L E M E N T A C I Ó N
ESTRATEGIA DE IMPLEMENTACIÓN PARA CUALQUIER TRABAJO

RELACIONADO CON MARKETING O COMUNICACIONES.

Una vez aceptada,
procederemos con el
desarrol lo e implementación
de las estrategias propuestas.

Nos reunimos para discut i r
metas,  objet ivos y

preferencias. .

Trabajaremos en estrecha
colaboración durante las fases

de diseño y desarrol lo para
garant izar la al ineación con la

vis ión de la marca.

Real izaremos pruebas y
recopi laremos comentar ios
para real izar las revis iones
necesar ias.

ACEPTACIÓN DE
PROPUESTA

CONSULTA 
INICIAL

PROCESO DE
DISEÑO

COLABORATIVO

PRUEBAS Y
COMENTARIOS

Una vez aprobadas,
lanzaremos las estrategias

f inal izadas y monitorearemos
de cerca el  desempeño.

LANZAMIENTO Y
SEGUIMIENTO

Proporcionaré soporte y
mantenimiento en el  futuro
para garant izar el  éxi to
cont inuo.

APOYO CONTINUO



GRACIAS
LAINE SMITH

smithlc0203@gmail .com

07916266167


